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LE DEVIS IMMOBILIER
Trame pédagogique à adapter à votre activité et à faire vérifier avant usage professionnel. Aucun prix imposé ni validation juridique
universelle.

Identité et coordonnées des parties / identifiants professionnels

Référence du devis / date du devis / validité / devise

Bien et mission / accès / personne habilitée à valider

Livrables : durée, orientation, définition, langue, textes et supports

Préparation client / pièces couvertes / limites / calendrier
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CHIFFRER LES UNITÉS DE TRAVAIL
Indiquez quantités, prix unitaires, frais et traitement des taxes correspondant à votre situation réelle.

Brief / repérage / préparation

Tournage / matériel / équipe / déplacements

Montage horizontal / verticale / habillage / son

Retours inclus / exports / contrôle / livraison

Licences / autres frais / options / total avant taxes

Taxes ou mention d’exonération applicable / total / paiement
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DÉFINIR LES CONDITIONS
Les rubriques suivantes demandent des clauses adaptées au pays, au statut et à la commande. Faites vérifier les obligations
applicables.

Droits : utilisateurs, supports, territoire, durée, publicité payante

Autorisations : lieu, occupants, personnes, œuvres, musique et éléments client

Retours consolidés / modification de périmètre / nouvelle prise

Report météo / logement non prêt / annulation / accès impossible

Livraison / acceptation / rushes et sources / conservation

Paiement / retard / responsabilité / droit applicable / accord


